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Disciplina:Formacéo Hora/Aula:60 Frequéncia:
Empreendedora

Ano/Semestre: 2014.1 Professor Responsavel: Ronie Peterson Silvestre
EMENTA:

O espirito empreendedor; O perfil do empreendedor. O processo empreendedor: situagao,
importancia social e econémica do empreendedorismo; a Sindrome do Empregado; A
criatividade. Processo visionario (visdo e oportunidades); Construcao de redes de relacdes;
Técnicas de negociac¢ao; Plano de Negécios.

OBJETIVOS GERAIS:

Incentivar os académicos ao auto-conhecimento; A busca pela inovagéo; o auto-aprendizado; A
reflexdo e o aprendizado através de casos e depoimentos de empreendedores de sucesso;
Propiciar aos alunos conhecimentos sobre a gestdo do empreendedor como agente do processo
de criagdo e desenvolvimento de uma pequena empresa. Discutir a aplicacdo dos conceitos e
técnicas da Administragdo no contexto das pequenas organizagdes. Apresentar a problematica
do desenvolvimento de pequenas organizagbes. O aprimoramento da Criatividade e o
desenvolvimento da visdo para a busca de oportunidades.

PROGRAMA DA DISCIPLINA:

12 Parte (1° bimestre).

Apresentacao; Breve introdugéo sobre o “espirito empreendedor’;

Explicacdo atividades: O segredo de Luisa e Plano de negécios individual para avaliacdo da
disciplina.

Filme: A procura da felicidade; Relag¢éo do filme com o perfil do empreendedor

Jogo da empresa emergente: plano de negdcios baseado na intuicdo e nas habilidades ja
aprendidas durante o curso;

Atividade Teste sua idéia de empresa: 161 questdes que devem ser respondidas antes de iniciar
um novo negocio;

O processo empreendedor: situacdo, importancia social e econdmica do empreendedorismo
Exercicio de fixagdo: estudo de caso (Sebrae 3 p. 167).

Apresentacédo do software MakeMoney (LAB) ou SPPIan.

O empreendedor: Entrevista a um empreendedor da cidade, questdes (Bateman e Snell p. 225)
Discussao: perfil de um empreendedor comparado a teoria.

Aumento da criatividade: Ver coisas antigas sob novos angulos (Dolabela p. 191).

Din&micas sobre desenvolvimento da criatividade

Processo visionario (visdo e oportunidades); Atividade de fixagcdo: Auto-avaliacéo (Dolabela p.
179) Estudo de caso (Sebrae 3 p. 15).

Construindo rede de relagdes; Estudo de caso: Histérias de sucesso 3 p. 69

Técnicas de negociacao: Filme: Doze homens e uma sentenga. Relagdo do filme com as
técnicas de negociacao.

22 Parte (2° bimestre)

Elaboracéo de planos de negdcios divididos em grupos (até 10 planos por turma) com a
utilizacdo do software MakeMoney ou SPPLan como ferramenta.

Apresentacdo dos Planos de Negdcios elaborados pelos académicos (com banca composta por
empresarios e professores).
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METODOLOGIA:

- Aula expositiva;

- Videos;

- Discuss@es em grupo;

- Estudo de caso;

- Entrevistas

- Criacéo de Planos de negocios
- Dramatizag6es

- Leitura de Livros

SISTEMA DE AVALIACAO:
1. Da Forma de Avaliacéo:

1° Bimestre

- Atividades de fixacgdo: casos, discussdes, simulag¢des (40%)
- Avaliacéo escrita (50%)

- Frequéncia e participacao (10%)

2° bimestre

- Atividades de fixacgdo: casos, discussdes, simulagdes (40%)
- Plano de negdcio: Projeto Empreender Aqui e Agora!

3.Da Frequéncia:

Tendo em vista o que dispde a legislagdo educacional especifica, s6 obtera crédito e
nota na disciplina o aluno que comparecer no minimo a 75% das aulas ministradas (60
encontros). O ndo cumprimento dessa exigéncia implica na reprovacdo do aluno com nota
“0” (zero) ou conceito equivalente, independentemente do resultado das avaliagdes (provas e
trabalhos) que eventualmente venha a realizar.

4. Das Provas:

Prova objetiva e dissertativa individual (50%) sem consulta.
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REVISTAS

Exame

Administradores

RAE eletrbnica

RAC eletronica

Pequenas empresas e Grandes Negdcios

SITES
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